










REKRUTTERING - MÅLRETTET ANNONCERING

https://docs.google.com/file/d/1wBYCZV9jUgVvhuJI2Gq96E26zSTfbR1S/preview


DIGITAL TILMELDING TIL PRØVETRÆNING



AUTOMATISERET OPFØLGNING



AUTOMATISERET OPFØLGNING



AUTOMATISERET OPFØLGNING



AUTOMATISERET OPFØLGNING



KONTAKTINFO PÅ ALLE TILMELDTE



HVAD KOSTER DET?



PRISER PÅ ANNONCERING



VIDEO PRODUKTION

https://docs.google.com/file/d/1wBYCZV9jUgVvhuJI2Gq96E26zSTfbR1S/preview
https://docs.google.com/file/d/1LBYcmDLiEmYL28oUT9frJMUQZSFZeYLL/preview
https://docs.google.com/file/d/1K3auZqsYcMhp-sAyLujBtCJNkPwOSIcv/preview
https://docs.google.com/file/d/1UMq9eG1KZDVHzY5wEB5CSt8uA187fpSk/preview
https://docs.google.com/file/d/1B3wyWc2GS98zY3-bu6oPfsBi1Ix_Rr77/preview




TIPS TIL AT SKAFFE MEDLEMMER - HELT GRATIS



TILMELDING FRA KLUBBENS EGEN HJEMMESIDE



Google søgninger



Søgninger på Motivu.dk



Postér i lokale facebook grupper



Finansiering af rekrutteringsforløb



Finansiering af rekrutteringsforløb

1) Foreningen betaler selv

2) Foreningen søger støtte (eksempelvis Nordea Fonden eller foreningspuljen)

3) Foreningen får en sponsor til at betale for annoncering 

4) Idrætten / forbundet køber gavekort til en række foreninger

5) Kommunesamarbejde, hvor alle foreningerne får betalt rekruttering i 3 måneder



1) Foreningen betaler selv
CASE: RBC, Rødovre Badminton Club

http://www.youtube.com/watch?v=pGb9r5E6h_0


2) Foreningen søger støtte via foreningspuljen
Case: Snejbjerg SG&I

Fuldt booket hold

“Motivu har været en stor hjælp. Når vi 
tidligere holdt Åbent Hus, gik det ofte meget 
stærkt – de potentielle medlemmer var ude 
ad døren, inden vi fik talt mere med dem om 
tilmelding. Nu følger Motivu automatisk op 
efter de gratis prøvetimer” 

Lars Jonsson,
Snejbjerg SG&I

https://docs.google.com/file/d/15gBBGCQ-pRlZGZlj0Zu3LlPmNy5CtZwH/preview


3) Sponsoreret annoncering
Søger virksomheder til test-forløb

2 MULIGHEDER:

1) Lokale sponsorer
- Foreningen laver selv aftale med sponsor
- Sponsor køber annoncering hos Motivu

Eksempelvis den lokale tandlæge, frisør eller tømmerhandel

2) Landsdækkende sponsorer
- Motivu laver aftale med sponsor
- Idrætsforeningerne får uddelt gavekort

Eksempelvis banker, forsikringsselskaber eller detailhandel



4) Idrætten/forbund køber gavekort til foreningerne
Case: BDFL - Svømning 

27 tilmeldinger i gennemsnit pr. klub

“Vi købte 25 gavekort til svømmeforeninger, og vi 
kan se, det virker. Motivu leverer som lovet
mange deltagere til aktiviteterne, og det giver 
flere medlemmer i foreningerne”
Morten Bach Hyldelund, 
BDFL - Svømning



5) Kommunesamarbejde
Case: Frederiksberg kommune

41 foreninger - 868 tilmeldinger

"Motivu har vist sig at være et meget anvendeligt 
rekrutteringsværktøj. Vi har fået rigtig god sparring på, 
hvordan vi udnytter det bedst muligt. Jeg tror, der ligger 
endnu mere potentiale i samarbejdet med Motivu, som 
jeg håber, vi kan udfolde i den kommende tid."
Marianne Hovmand Skov 
Projektleder - Bevæg Dig For Livet - Frederiksberg





Kommunesamarbejde - priser

30 - 50 klubber annonceres i 3 måneder

300 tilmeldinger = 50.000 kr. 

750 tilmeldinger = 100.000 kr.

1.600 tilmeldinger = 200.000 kr.

Alle priser er ekskl. moms
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